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北京无人派样机派样
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2016年12月，亚马逊推出来的AmazonGo让无人零售进入了大众视野。2017年，马云正式提出
了无人零售的概念，一时间无人零售风靡全国。2018年，美妆派样机作为无人零售的典型在国内
市场被接受。同年8月，在天猫新零售公开课上天猫智能派样机初次亮相，当日即派出2000多单。
据悉，早期的化妆品线下派样是由品牌工作人员向路人分发样品的方式来进行。这种方式不仅造
成小样的浪费，而且在后期过程中无法对用户进行追踪，也无法精细掌握用户需求，要实现转化
就更加困难。而从近年来看，化妆品行业小样经济的异军突起加上传统派样方式短板凸显，为化
妆品派样机的市场突围奠定了基础。目前，美妆派样机的派样场景已发生变化，会针对不同人群
在商超、游乐场、高校、医院或是母婴人群集中地等区域做精细派发。派样管理方法、系统、服
务器及存储介质与流程。北京无人派样机派样

“排多久的队都愿意啊，毕竟是品牌子，而且正装都很贵。刚好通过不花钱的小样看看自己
的皮肤是不是适合这些品牌。”近日，在武汉万达广场（汉街店）一楼，科颜氏、兰蔻的派样机
前排起了长队。排在科颜氏队伍当中的年轻女孩小李告诉青眼，万达不定期就会有品牌化妆品小
样派送的活动，而且每次队伍都排很长。据了解，此次科颜氏的产品是不花钱体验，用户只要通
过微信扫码填写相关信息就可以不花钱领取体验产品。青眼走访武汉多家商场、超市、学校周边
发现，以“天猫U先”的派样机分布比较广，派样机中商品价格从0-9.9元不等，其中在银泰创意城
（街道口店）的派样机前，百雀羚0.01元的面膜、玉泽4.9元的面膜以及ELLE9.9元的唇膏等产品
赫然在列，银泰创意城服务总台的工作人员告诉青眼，“不花钱或者10元以下就可以领品牌化妆
品的体验装，一般情况下人多抢不到，但是不常有，都是做活动的时候才会有。广东便利店派样
机品牌智能派样机个人加盟可靠吗？

万万没想到，即将要被自动售货机淘汰的弹簧机今年又火了一把，摇身一变变成了一分钱派
样机，市面上出现了众多在对这个项目进行招商的品牌，又是大V带项目又是创业中国人，号称
的理念是体验经济，价值就是降低品牌方的获客成本和提升用户的复购率，我相信只要能够真正
给商家持续带来价值，一定会有很大部分中小品牌愿意去尝试这样的低成本推广引流的方式。几
年前，电商成就了电商品牌，微商成就了微商品牌，未来也极大可能通过自动售货机成就一批新
的品牌。

据了解，目前市场上的派样机有三种常见的运营方式：品牌铺设/品牌门店运营、派样平台合
作运营以及快闪活动植入，前两种方式更多是单品牌运作，而快闪则更多是多品牌联盟进行。常
规情况下，无论是哪种运营方式，用户通过派样机领取小样时，都需要扫描二维码、添加关注、
填写个人信息等操作，这为品牌后期的营销以及产品销售提供了相对精细的流量池。谈及派样机
的市场作用，在零售行业有十几年从业经验的李凯告诉我们，“相较传统的派样方式，派样机似
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乎能够更为有效地解决线下引流和线上销售的问题，且能够对领取小样的用户进行信息追踪，从
而实现流量导入，这也为后期的社群运营提供条件。”派样机品牌展现形式多样化！

据不完全统计大卖商场智能选址派样机每天可派出平均近300单(某派样机始发当日派出2000
多单)，机器一次性投入或合作租赁模式，成本低回本快，设备全年无休、任劳任怨；立式大屏上
轮播品牌广告、漏出展示吸引力强，系统打通、线上线下一体，持续追踪用户后续消费、复购情
况。派样机也是一个全链路的解决方案，不只是把样派出去，还可以触发消费者后续购买等行为。
这一通过打造各种跨界的品牌联动营销方式,在实现品牌裂变的同时也有助于企业私域流量的建设,
从而促进品牌与用户之间的深度互动。智能派样机如何提升线下的流量？北京机场派样机分账

非常Skr智能派样机为何能够快速C位出道?北京无人派样机派样

有商家统计传统意义上的认购派样，累死累活不偷懒不抱怨的情况下，平均派样50-60个样品，一
单佣金2元，需要100多元，效率低下，目标不对等，职工专业能力差、做不好品牌宣导、发出的
和不要的无法统计，后续购买更是无法追踪。据不完全统计大卖商场智能选址派样机每天可派出
平均近300单(某派样机始发当日派出2000多单)，机器一次性投入或合作租赁模式，成本低回本快，
设备全年无休、任劳任怨；立式大屏上轮播品牌广告、漏出展示吸引力强，系统打通、线上线下
一体，持续追踪用户后续消费、复购情况。北京无人派样机派样

上海巧夺网络科技有限公司是一家有着先进的发展理念，先进的管理经验，在发展过程中不
断完善自己，要求自己，不断创新，时刻准备着迎接更多挑战的活力公司，在上海市等地区的通
信产品中汇聚了大量的人脉以及**，在业界也收获了很多良好的评价，这些都源自于自身不努力
和大家共同进步的结果，这些评价对我们而言是比较好的前进动力，也促使我们在以后的道路上
保持奋发图强、一往无前的进取创新精神，努力把公司发展战略推向一个新高度，在全体员工共
同努力之下，全力拼搏将共同上海巧夺网络科技供应和您一起携手走向更好的未来，创造更有价
值的产品，我们将以更好的状态，更认真的态度，更饱满的精力去创造，去拼搏，去努力，让我
们一起更好更快的成长！


